
Η διδασκαλία ένα προς ένα 
εµπεριέχει ενδογενείς δυ-
σκολίες που δεν είναι αντι-
ληπτές στη γενική εκπαί-
δευση διότι δεν υπάρχει η 
διπλή επιλογή του ζευγαρι-
ού δάσκαλος-µαθητής όπου 
τίποτα δεν είναι φυσιολογι-
κό. Η νοητική συµβατότητα 
είναι σπάνια. Και είναι όλο 
και πιο σπάνια ανάλογα µε 
το επίπεδο. Όµως ο δάσκα-
λος είναι και ελκυστής, ακό-
µα και αν αυτό το φαινόµε-
νο είναι ακατανόητο για τα 
συµβατικά δεδοµένα. Με τα 
προικισµένα παιδιά, αυτός 
ο ελκυστής γίνεται παρά-
ξενος. Σπάζει τα κοινωνικά 
όρια και αγγίζει άµεσα την 
ανθρωπιά του µαθητή. Σε 
αυτό το στάδιο υπάρχει ο 
αλληλοσεβασµός. Ο µαθη-
τής δεν αφήνεται ακόµα στη 
µαεστρία του δασκάλου. 
Μόνο εφόσον δηµιουργη-
θεί το πλαίσιο εµπιστοσύνης 
όπου εκφράζεται ελεύθερα 
η σκέψη του δασκάλου και 
αναπτύσσονται χωρίς φόβο 
οι ικανότητες του µαθητή. 
Η εµπιστοσύνη βασίζεται 
στις έννοιες της θυσίας και 
της αξιοπιστίας. Κάθε κίνη-

ση του δασκάλου πρέπει ν’ 
ακολουθείται από έργα. Η 
υλοποίηση των ιδεών είναι 
καθοριστική για την εξέλι-
ξη του µαθητή. Επιπλέον 
η θυσία του δασκάλου, αν 
γίνει αντιληπτή, µετατρέ-
πει τον αποδέκτη σε γνήσιο 
µαθητή. ∆ιότι συνειδητο-
ποιεί την αξία του αγώνα 
του. Κάθε δυσκολία είναι 
απλώς ένα εµπόδιο που, 

όταν ξεπεραστεί, γίνεται 
εφόδιο γνώσης. Το κυριό-
τερο πρόβληµα του µαθητή 
είναι ο εντοπισµός του προ-
βλήµατος. Η προσπάθεια 
της επίλυσης µε κόστος, 
δηµιουργεί τον προβλη-
µατισµό του προβλήµατος. 
Πολλοί περιµένουν από τον 
δάσκαλό τους την επίλυση 
προβληµάτων, ενώ στην 
πραγµατικότητα ο ρόλος του 

είναι να τα εντοπίζει για να 
δείξει τη µεθοδολογία. Και 
βρίσκοντας τη λύση, ο µα-
θητής µπορεί να εκφραστεί 
µέσα στο πλαίσιο αυτό, του 
δασκάλου. Ο καθένας έχει 
να παίξει έναν δηµιουργικό 
ρόλο όπως σ’ ένα παίγνιο 
όπου η στρατηγική είναι του 
τύπου win-win διότι υπάρ-
χει η συµπληρωµατικότητα 
στο πεδίο της οντολογίας. 

Η ίδια η τελεολογία 
του δασκάλου δια-
µορφώνει την οντο-
λογία του µαθητή. 
Όµως, όλη αυτή η 
διαδικασία βασίζεται 
πάνω στο κόστος, ο 
χρόνος του δασκά-
λου µετατρέπεται 
δυναµικά σε χρό-
νο του µαθητή. Και 
αυτές οι χορδές του 
χρόνου δηµιουρ-
γούν ένα κοµβικό 
σηµείο που αποτε-
λεί το µάθηµα ζωής. 
Η µέγιστη δυσκολία 
για τον µαθητή είναι 
ότι το µάθηµα αυτό 
δεν µπορεί να γίνει 
µε γραµµικό τρόπο, 
δεν µπορεί να γίνει 
στο πλαίσιο της εξει-

δίκευσης. Συνεπώς, ο µα-
θητής πρέπει να ξεπεράσει 
τους δισταγµούς του. ∆ίχως 
να χάσει χρόνο, δεν µπορεί 
να ζήσει το µέλλον του. ∆ί-
χως να χαθεί, δεν µπορεί να 
γνωρίσει. ∆ιότι δίχως αγώ-

να, δεν υπάρχει αξία. Και δί-
χως τέχνη, δεν έχει νόηµα η 
τεχνική. Μόνο µε αυτόν τον 
τρόπο το µάθηµα ζωής δεν 

µπορεί παρά να γίνει έργο 
ζωής. Στην αρχή, το µάθηµα 
ζωής το δίνει ο δάσκαλος, 
και ο µαθητής το παλεύει 
για να γίνει έργο. Στο τέλος, 
το µάθηµα γίνεται έργο για 
τον δάσκαλο ενώ το έργο 
δηµιουργεί τη ζωή για τον 
µαθητή. Έτσι, το ζευγάρι 
δάσκαλος-µαθητής παράγει 
µέσω του µαθήµατος αυτό 
που ονοµάζουµε εκ των 
υστέρων έργο ζωής.
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Το σκίτσο είναι του κ. Νίκου Λυγερού και έχει τον τίτλο «Fusain»

   Το Επιµελητήριο ∆ράµας 

σε συνεργασία µε το Κέ-

ντρο Επιχειρηµατικής και 

Τεχνολογικής Ανάπτυξης 

Ανατολικής Μακεδονίας και 

Θράκης (Κ.Ε.Τ.Α. Α.Μ.-Θ.) 

διοργάνωσαν επιχειρηµα-

τική αποστολή στην πρω-

τεύουσα της Μολδαβίας 

Κισινάου από τις 26 έως τις 

30 Σεπτεµβρίου 2008. 

      Επικεφαλής της επιχει-

ρηµατικής αποστολής ήταν 

ο Πρόεδρος του Επιµελη-

τηρίου ∆ράµας κ. Κυριάκος 

Χαρακίδης, ο οποίος συνο-

δευόταν από τον ∆ιευθυντή 

του Κ.Ε.Τ.Α Α.Μ.-Θ. κ. Γιαν-

νούδη Χρήστο, στελέχη του 

Κ.Ε.Τ.Α Α.Μ.- Θ. καθώς και 

δραµινούς επιχειρηµατίες.

      Η επιχειρηµατική απο-

στολή διοργανώθηκε στα 

πλαίσια της προσπάθειας 

ενίσχυσης της εξωστρέ-

φειας των δραµινών επι-

χειρήσεων και προώθησης 

των προϊόντων τους σε 

αγορές του εξωτερικού. 

Οι επιχειρήσεις οι οποίες 

εκδήλωσαν ενδιαφέρον και 

συµµετείχαν στην αποστο-

λή προέρχονταν από τους 

κλάδους της επιπλοποιίας 

και της µεταποίησης τρο-

φίµων, ποτών και αλουµι-

νίου. Κατά τη διάρκεια των 

συναντήσεων οι δραµινοί 

επιχειρηµατίες είχαν την 

ευκαιρία να ανταλλάξουν 

απόψεις µε µολδαβούς 

οµολόγους τους σχετικά µε 

θέµατα που αφορούν τους 

κλάδους τους και να συζη-

τήσουν το ενδεχόµενο µελ-

λοντικής συνεργασίας τους 

για την εισαγωγή ή την εξα-

γωγή προϊόντων. Το κλίµα 

που δηµιουργήθηκε µεταξύ 

των δύο πλευρών ήταν ιδι-

αίτερα θετικό και εκατέρω-

θεν οι επιχειρηµατίες δια-

πίστωσαν τις προοπτικές 

συνεργασίας σε πολλούς 

τοµείς. Επιπλέον διανεµή-

θηκε πληροφοριακό υλικό 

για το Επιµελητήριο ∆ράµας 

καθώς και για τους παρα-

γωγικούς κλάδους του Νο-

µού και τα κύρια προϊόντα 

που παράγονται σε αυτόν.

      Τόσο ο Πρόεδρος του 

Επιµελητηρίου ∆ράµας κ. 

Κυριάκος Χαρακίδης όσο 

και ο αντιπρόεδρος του Επι-

µελητηρίου του Κισινάου κ. 

Βλαντιµίρ Ντιντίλιτσα ανέ-

δειξαν τις επιχειρηµατικές 

ευκαιρίες που παρουσιάζει 

η ανερχόµενη αγορά της 

Μολδαβίας και συζήτησαν 

το ενδεχόµενο περαιτέρω 

συνεργασίας των δύο Επι-

µελητηρίων σε διάφορους 

τοµείς.  Κατά κοινή οµολο-

γία των συµµετεχόντων, η 

επιχειρηµατική αποστολή 

κρίθηκε στο σύνολο της 

επιτυχής, καθώς έγινε ένα 

πρώτο βήµα για την σύσφι-

ξη των σχέσεων των δύο 

λαών και προσδοκάται µελ-

λοντικά οι επαφές αυτές να 

οδηγήσουν σε εµπορικές 

συνεργασίες. 
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